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L'azienda

al piccolo ferra-
menta di borgata al
primo po ita-
liano del noleggio
professionale. Un
gruppo solido, forte e capace
di moltiplicare il proprio fat-
turato con un crescendo da
record. Soltanto nel 2022
I'azienda albese ha messo a
Segno un +30 per cento sul-
I'anno precedente, qualcosa
di straordinario. Come la sto-
ria stessa dell'azienda. Una
storia che parte a inizio anni
Settanta, quando Renato Mol-
lo, padre degli attuali titolari,
Mauro e Roberto, era un ven-
ditore a domicilio di chiodi.
Erano gli anni del grande
boom della Ferrero, Mauro
era un adolescente e d'estate
lavorava nell'azienda di via Vi-
varo e poi a Pozzuolo Martesa-
na nello stabilimento lombar-
do della multinazionale.
Nelgz il gr.mdc salto, per
quel tempi, con l'apertura di
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Dai chiodi al nolegglo
una scelta vincente

un ferramenta alle porte di Al-
ba, in frazione Mussotto, dove
ancora oggi sorge il quartier
generale di Mollo Noleggio,
Passaggi chiave nella storfa
di Mollo. Passaggi sottolineati
dal sindaco di Alba, Carlo Bo,
in avvio della tredicesima
convention annuale del-
l'azienda, sabato nel Teatro
sociale Glorgio Busca di Alba.
11 primo cittadino ha ricor-
dato la vendita da padre a fi-
gli, avwenuta con un atto d'ac-
quisto nel 1986, quando Mau-
ro Mollo di anni aveva 30 anni
e Roberto 25: «Perché nella
nostra terra Il successo va su-
dato sempre», ha chiosato Bo.
T numer, oggi, sono da re
cord: Mollo Noleggio chiude
il 2022 annunciando 'acquisi-
zione della friulana Pmp, con
un fatturato di 104 milioni di
euro, +30% rispetto al 2021,
quando si era registrato un
+30% rispetto al 2020. Datl
strepitosi che vanno di pari
passo con un numero di colla-
boratori passato da 100, nel
2012, al 443 di oggi, ben 86 In
pitr rispetto a un anno fa. Ma
quello di cul vanno pii orgo-

«A fine anni Ottanta, giravo
in Europa e mi accorgevo ad
esemplo che In Francia su 10
macchine edill se ne noleg-
giavano 6. In Italia la percen-
tuale era infinitesimale ¢ mi
chiedevo quando sarebbe
‘ cambiato il vento nel nostro

paese», ha ricordato Mauro

Mollo raccontando come la
| dimensione del ferramenta
| iniziasse a stare stretta.
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1 vento Inizia a camblare a
meta anni Novanta. E il perio-
do dell'inchiesta Mani Pulite
che colpisce forte il settore
delle costruzioni, molte im-
prese sono costrette a chiude-
re e sul mercato finiscono de-
cine di gru: «Ne abbiamo ac-
quistate quante potevamo ed
& nata Mollogru - spiega Mau-
ro Mollo —. Gia allora avevamo
capito che era necessario

gliosi Mauro e Roberto é che i
primi tre collaboratori siano ‘
ancora oggl nell'organico del-
l'azienda.
Mauro Mollo
— Che cosa avere coraggio = da cui siamo usciti seguendo i
Lascheda | per un imp come | consigli di mio padres.
Mauro Mollo?
@ Mallo «Ragionare da numeri uno «A me e mio fratello diceva
Noleggio conta | anche quando non lo sl &. Nel | sempre: “Slate umill, guarda-
piddi 450 2008 eravamo una microa- | te sempre a quelli pit bravi di
dipendenti (e zienda che a un mese dal falli- | vol, studiateli e cercate di trar-
1imilamezzia | mento di Lehman Brothers | re idee e ispirazioni, non ac-
noleggio) decise di acquistare 100 mo- | contentatevi di vedere che ¢'¢
in oitre 50 trici con carrello elevatore al- | qualcuno meno bravo”s.
gestiti T'asta, 4 milioni di Per questo sottolinea Ia
euro. Ne 250 In elta di del
distribuiti In tre anni, rischiammo, ma era- | Giro d'Italia?
Plemonte, vamo convinti che con la crisi «Con I''mmagine della Ma-
Liguria, le aziende avrebbero iniziato | glia Rosa ho voluto sottolinea-
Lombardia, anoleggiare i mezzi». re I'importanza di un elemen-
Veneto, Emilia Una scommessa vinta. to come il coraggio dell'im-
ag) «Sici §l, ma non | prenditore e, allo stesso tem-
Toscana, sono mancati i momenti - | po, il valore della squadra.
Umbria e Friuli | cili, su tutti il 2013 quando ab- | Nessuno ha mal vinto un Giro
VeneziaGlulia | blamo vissuto una tempesta | senza una squadra unita alle

scindere vendita da noleggio,
non si pud fare bene entram-
be le cose, nel 2000 & nato
Mollo Noleggio. 11 primo bi-
lancio? Lo abbiamo chiuso a
150 milioni, ma di lire», sorri-
de Mauro Mollo.

Ventitré anni di tanti alti,
ma anche di alcuni bassi rac-
contati da Mollo sul palco del
Sociale agli oltre 400 collabo-
ratori in platea ad acclamarlo:

Fondatori Da sinistra Roberto e Mauro Mollo
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La grande rincorsa
Cinque anni fa il nostro

Il Trofeo Senza Fine del Giro d'talla

La magllﬁi rosa 5
'immagine ho
:&ﬂoﬂ:lulo I'importanza
o

dell'imprenditore
e, allo stesso tempo,
re della squadra

Ogni giorno piti di seimila mezzi
allavoro tra cantieri, industria,
logistica agricoltura e grandi opere

«La frase che mai sentirete di-
re nella nostra azienda &
“L'uma sempre fait parei”, ab-
blamo sempre fatto cosi, er

sl fermd, ¢l sono statl mesi
difficili da cui slamo usciti co-
me si esce dalla tempesta con
una nave, tenendo la barra

crescere gNna C drittae do verso la me-
mente di d ta ace svi-
alle nuove sfide». luppato ancora di pill 1a no-

11 re del noleggio si & com-
mosso ricordando i passaggi
chiave del 2008 quando il
Mollo aggredi la crisi
economica globale acquistan-
do 100 motrici con carrello
elevatore all'asta, per un inve-
stimento di 4 milioni di euroe
soprattutto il 2013, I'anno del-
la burrasca. «Si fece sentire la
crisi dell'edilizia e il mercato

spalle e in questo la filosofia
di Mollo Noleggio ¢ vicina a
uno sport come il clclismon.
Con le aperture in Umbria e
Friuli-Venezia Giulia siete or-
mal leader in otto regioni,
state pensando al Sud?
«Studiando dagli inglesi ho
Imparato che ¢ meglio punta-
re al macchia d'olio, la princi-
pale azienda di noleggi bri-
tannica ha 200 filiall a Londra,
spesso a pochi isolati di di-
stanza. Quando copriremo a
macchia d'olio le regioni di
Nord e Centro penseremo al
Sud, il coraggio é importante
ma deve essere supportato da
un solido piano di crescitas.
Come immagina il futuro,
sard sostenibile ogni anno

stra vocazione generalista e
da diecl anni la societa italia-
na che acquista plit macchine
da inserire in flotta, nessun
noleggiatore in Italia ha un
monte investimento come il
nostro che arrivera a 35 milio-
ni di euro I'anno per il 2023 ¢
il 20240,
1l quartier generale & anco-
ra in corso Canale, proprio
dove il padre apri poco piii di
50 anni fa il proprio ferra-
menta, qui ogni giorno si
danno appuntamento Mauro
€ Roberto per prendere il caf-
fé. All'ingresso campeggia un
cartellone gigante che ricorda
le 17 regole per la gestione del
personale, scritte dall'inven-
tore della Nutella Michele Fer-
rero: «Penso che gli impren-
ditori si dividano in due cate-
gorie, quelli che lavorano per
vedere crescere solamente
l'utile e quelli che lavorano
per far crescere il valore del-
l'azienda», conclude Mauro
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una crescita in ia cifra?

«Si, I'talia ¢ partita decenni
dopo il resto d’Europa e ora si
raccolgono i primi frutti. Il
noleggio ¢ “green”, ¢ sicuro,
aiuta le nuove imprese a non
indebltarsi, vedo un grande
futuro per questo settores.

Curiositd, che fine hnno i
vostri mezzi a fine

«Vanno all'sta, la sfida é rI-
durre sempre la vita media del
parco macchine per aumenta-
re il valore dei mezzi, slamo
passati da 4,5 anni di vita me-
dia a 4, anche qui ¢ stato no-
stro padre a darci il consiglio
giusto: "Quando comprate
pensate sempre che un giorno
dovrete rivendere, non rispar-

miate mai sulla qualita™s.
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