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# Importante ¢ stata la
crescita di Mollo sul fron-
te della digitalizzazione,
a iniziare dal Qr code sui
mezzi per accedere al
servizio fai-da-te per il
noleggio, che permette
di ritirare Tattrezzatura
in autonomia.

Mollo: «\bbiamo uno
sviluppo concentrato nel
Centro-nord Italia, con 8
nuove aperture nel 2023,
cosl da arrivare a 56 filia-
1i». Sono oggi 43 di Mollo
noleggio, 4 di Mollo ser-
vizi ¢ una di Mollogru.
«La nostra strategia & di
una presenza capillare
nelle diverse province
italiane: ce lo insegnano i
noleggiatori inglesi, che
Su questo aspetto sono
stati maestri».

E, poi, ha continuato
Mauro Mollo: «Proprio
in questi giorni, abbia-
mo concluso Tacquisi-
zione della Pmp, azienda
di Udine che ci permet-
tera di approdare in
Friuli. Per crescere, ¢i vo-
gliono coraggio, passio-
ne e la forza di correre
qualche rischio», hacon-
cluso, prima di premiare
i dipendenti con le mag-
glori anzianita. o

Mollo, 70 milioni
per crescere in
modo sostenibile

Sabato, al teatro Sociale di Alba dipendenti e
collaboratori da tutte le filiali per la convention
sui risultati di un 2022 all'insegna del successo
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a crisi? Un'opportunita. 1l
segreto? Guardare ai mi-
gliori, per apprendere tut-
to il possibile e adattarlo alla
propria realtd. Potrebbe rias-
sumersi con questi due con-
cetti chiave la filosofia im-
prenditoriale di Mauro Mollo,
alla guida, insieme al fratello
Roberto, dell'omonimo grup-
po che da Alba ha raggiunto la
maggior parte delle regioni
del Centro e del Nord Italia.
Lo scorso sabato, al teatro
Sociale, Mollo noleggio ha
chiamato a raccolta dipen-

denti e collaboratori da tuttele
filiali per Ia ion annua-
le, cosi da ivi i risul-

tati di un 2022 all'insegna del-
la crescita, nonostante il con-
testo non proprio propizio.

In effetti, per I'azienda, trar-
re il meglio dai momenti diffi-
cili non & solo un massima,
come ha ricordato dal palco
Mauro Mollo: «Era il 2008,
T'anno nero della crisi, quando
tutto il mondo era fermo. In

quel frangente, la nostra idea:
se le aziende dovevano conti-
nuare a lavorare e non aveva-
no la possibilita di comprare i
mezzi, la strada su cui puntare
era il noleggio. Abbiamo inve-
stito 4 milioni e mezzo nel-
T'acquisto di attrezzature, an-
dando controcorrente: ¢ stata
la svolta e abbiamo iniziato ad

Si proseguiri con lacquisto
di mezzi ibridi ed elettrici,
in linea con una nuova idea

di cantiere, pil performante,
con investimenti di 10 milioni
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aprire filiali». E cosi che i due
fratelli hanno fatto del noleg-
gio un business: oggi, dopo
aver chiuso lo scorso anno con
un fatturato da 104 milioni di
euro, sono al primo posto in
Italia nel settore e al quaranta-
seiesimo in Europa.
«Soprattutto in un momen-
to come questo, il noleggio ha
un ruolo sociale: consente ai
giovani imprenditori di inizia-
re la propria attiviea e ha por-
tato sicurezza nei cantieri, ol-
tre ad avere una funzione eco-
logica. 1 primi due mesi del
2023 confermano il trend di
crescita dello scorso anno, at-
torno al 30 per cento». Qual-
che altro numero: nel 2022,
sono state 86 le nuove assun-
zioni, per un totale di 443 col-
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laboratori, con pii1 di 83omila
euro investiti in welfare, dai
rimborsi medici alle borse di
studio per i figli dei dipen-
denti. «Abbiamo un tumover
minimo, sempre puntando
sul benessere dei nostri ad-
detti», ha precisato Mollo.
Senza dimenticare la forma-
zione: «Con la Mollo acade-
my, dal 2013 abbiamo forma-
to 36mila operatori, con
un’offerta di pit di 100 corsi».
Per tornare al 2022, SONO sta-
te noleggiate 82mila attrezza-
ture, utilizzate da circa 20mi-
la Imprese: «In media, 350
mezzi ogni giofno escono
dalle nostre filiali e altrettanti
entrano».

A livello numerico, il parco
noleggio & formato da 1mila
unita, con un'etd media di
quattro anni, «un dato in co-
stante miglioramento».

Quale sara il futuro di Mol-
lo? E previsto un massiccio
piano di investimenti per
T'acquisto di nuovi mezzi, che
riguardera il 2023 e il 2024:
«l contesto internazionale
dell'ultimo anno ha avuto ri-
cadute importanti sui costi,
ma siamo positivi. Abbiamo
pertanto deciso di scendere
in campo con un piano supe-
riore ai 70 milioni, che ci per-
mettera di crescere su tutt i
fronti». E, in linea con quella
che Mollo ha definito una
«eompetitivith  sostenibile»,
si proseguira con Pacquisi-
zione di mezzi ibridi ed elet-
trici, a fianco di quelli a mo-
tore termico, in linea con una
nuova idea di cantiere, pitt si-
lenzioso e performante, per
un investimento fino a oggi
di dieci milioni di euro.

Glulla Parato

MOLLO NOLEGGIO RASSEGNA STAMPA



